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SPOR QUE ESTA GUIA?

En un mundo donde los datos son el nuevo oro,
entender como recolectar, analizar y utilizar estos datos
es crucial para cualquier empresario y su organizacion
que aspire a mantenerse competitivo. Esta guia te
proporcionard una ruta clara para transformar tu mar
de datos en insights estratégicos que fomenten
decisiones inteligentes y aseguren un crecimiento
sostenible. No solo aprenderds sobre las herramientas y
técnicas mds avanzadas, sino cdmo aplicarlas
efectivamente para obtener un retorno real de tu
inversion en datos. Aprende con nosotros a convertir
tus datos en informacidén y la informacion en
conocimiento

www.kranio.io
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INTRODUCCION: POR QUE ESTE
CHECKLIST VALE $5,000

La Realidad Brutal de los Proyectos de IA

e 67% de los proyectos de IA fracasan en los primeros 6
meses

e $2.3 millones es el costo promedio de un proyecto IA
fallido en empresas enterprise

e 87% de las organizaciones no tienen una estrategia clara
delA

e Sélo el 13% logra ROI positivo en el primer afo

Lo que Este Checklist Evitara:
Pérdidas financieras por implementaciones fallidas
Pérdida de tiempo del equipo técnico y ejecutivo
Frustracion organizacional por expectativas no cumplidas
Oportunidades perdidas mientras la competencia avanza
Casos Reales de Empresas que Usaron Este Checklist:
Banco Regional Chileno:

e Ahorro: $1.2M en costos de implementacion

e ROI:340% en 8 meses

e Resultado: Automatizacion del 78% de consultas de

servicio al cliente

Retailer Multinacional:

e Ahorro: $800K en proyecto de personalizacion

e ROI:156% en 6 meses
e Resultado: 43% mejora en conversidn online

www.kranio.io
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FASEL:
EVALUACION ESTRATEGICA

1.1 Definicion de Objetivos de Negocio
OBLIGATORIO - Defina el "Por Qué”

Pregunta clave: ;Por qué necesita IA su empresa AHORA?
Respuestas validas:

Reducir costos operacionales en X%
Mejorar experiencia del cliente
Acelerar time-to-market de productos
Automatizar procesos repetitivos
Mejorar toma de decisiones con datos
Cumplir con regulaciones/compliance

X Respuestas que indican NO ESTA LISTO:

e "Porque todos lo estén haciendo’
e "Tenemos presupuesto disponible’
e "EI CEO vio una demo interesante’

Matriz de Priorizacion de Casos de Uso
Complete esta matriz para cada caso de uso potencial:

Caso de Uso | Impacto Facilidad Costo Tiempo Score Final
Negocio Técnica Estimado Estimado
(1-10) (1-10)

Ejemplo: 8 7 $50K 3 meses 56

Chatbot
Atencion
Cliente

Férmula Score: (Impacto x 2) + Facilidad - (Costo/10K) -
(Tiempo en semanas/2)
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KPIs y Métricas de Exito

Para cada caso de uso, defina:

Métricas de Linea Base (antes de I1A):

Costo actual del proceso

Tiempo promedio de ejecucion
Tasa de error actual

Satisfacciéon del usuario actual
Volumen procesado actualmente

Métricas Objetivo (post-implementacién):

% reduccion de costos esperada

% mejora en tiempo de ejecucion
% reduccion en tasa de error

Score de satisfaccion objetivo

% aumento en volumen procesado

1.2 Evaluacion de Madurez Organizacional

Test de Madurez IA (Complete honestamente)
Culturay Liderazgo:

El liderazgo senior respalda activamente iniciativas de I1A
Existe un presupuesto especifico asignado para IA

Hay tolerancia al fracaso y experimentacion

Se promueve la colaboracién entre equipos técnicos y de
negocio

Datos:

Tenemos inventario completo de nuestros datos
Los datos estdn centralizados y accesibles
Existe governance de datos establecida

Los datos son de calidad suficiente para IA
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CAPITULO 3:

HERRAMIENTAS DE
ANALITICA DEDATOS

ESENCIALES PARATU
NEGOCIO

www.kranio.io
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3.1. HERRAMIENTAS BASICAS Y AVANZADAS

Desde herramientas accesibles como Google Analytics hasta
plataformas mds robustas como Hadoop, es importante
elegir la herramienta adecuada segun el tamano y las
necesidades de la empresa.

Google Analytics: Ideal para startups y pymes que quieren
comprender el comportamiento en linea.

Tableau y Power BI: Para empresas que necesitan
visualizaciones personalizadas y tableros de control
interactivos.

Apache Hadoop: Para empresas con necesidades de
procesamiento masivo de datos no estructurados.

Ademds, el uso de plataformas de analitica en la nube es
clave para muchas empresas hoy en dia. Aqui algunas de
las herramientas mds destacadas de AWS y Azure:

Amazon QuickSight: Para empresas que buscan una
solucién de visualizacién de datos en la nube que permite
crear dashboards interactivos y compartir insights
facilimente.

Amazon Redshift: Ideal para empresas que requieren
andlisis de grandes volimenes de datos estructurados
utilizando SQL y herramientas de andlisis conocidas.

AWS Glue: Una herramienta que facilita la integraciéon y
preparacion de datos en diferentes fuentes, utilizando
tecnologia sin servidor para automatizar tareas de gestion
de datos.

Azure Synapse Analytics: Perfecto para empresas que
buscan integrar andlisis de big data y business intelligence
en una sola herramienta, permitiendo andlisis a gran escala.
Azure Machine Learning: Para empresas que desean
desarrollar e implementar modelos de machine learning a
nivel empresarial, optimizando la toma de decisiones
basadas en predicciones.
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3.2. COMPARATIVA DE HERRAMIENTAS

Las herramientas que ofrece el mercado son diversas y
vienen evolucionando a gran velocidad, es bueno poder
conocer y comparar las diversas opciones y soluciones que
el mercado ofrece para hacer un andlisis comparativo de
costo y eficiencia, ademds del alineamiento con los objetivos

planteados por la empresa para cada proyecto.

Ademds de una tabla comparativa, es importante realizar
una evaluacién de cada herramienta, cubriendo aspectos

comao:

Capacidades de integracion con otros sistemas.
Curva de aprendizaje: Herramientas que requieren un

equipo de Tl capacitado frente a las que son faciles de usar
por cualquier empleado.
Capacidad de escalabilidad: Qué tan bien la herramienta
puede crecer junto con la empresa.

Storage

Google Analytics Andlisis Web Alta Baja Media
Tableau Visualizacion Alta Media Alta
Power BI Visualizaciéon Alta Media Alta
Apache Big Data Alta Alta Alta
Hadoop
Amozpn Bl en la nube Alta Media Alta

QuickSight
Amazon Almacenamiento
Redshift [Andlisis Ahg L Alta
Integracion de
AWS Glue Alta Alta Alta
datos
Amazon S3 Almacenamiento Alta Baja Alta
Azure Synapse . .
. Big Data/BI Alta Media Alta
Analytics
Azure Mgchlne Machine Learning Media Alta Alta
Learning
Azure Big Data Alta Media Alta
Databricks 9
A Data Lak . .
zure Datd take | »imacenamiento Alta Baja Alta
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CAPITULO 4:
ANALITICA
PREDICTIVAY
PRESCRIPTIVA
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La analitica predictiva y prescriptiva representa la evoluciéon
de la analitica de datos, permitiendo a las empresas no solo
entender lo que ha sucedido en el pasado, sino también
anticipar el futuro y tomar decisiones proactivas basadas en
esas predicciones. Este capitulo explora esta evoluciéon y
proporciona ejemplos prdcticos de codmo las organizaciones
pueden aplicar estas técnicas para mejorar sus resultados
de negocio.

4.1. DE LA ANALITICA DESCRIPTIVA A LA
PREDICTIVA

El andlisis de datos ha evolucionado considerablemente en
las Ultimas décadas. Mientras que la analitica descriptiva se
enfoca en resumir y entender qué ha sucedido, la analitica
predictiva y la analitica prescriptiva ofrecen una vision mas
avanzada y proactiva:

Analitica Descriptiva: Este tipo de andlisis se basa en
examinar datos histéricos para describir tendencias pasadas
y patrones. Por ejemplo, puede responder preguntas como:
¢Cudntos productos vendimos el Gltimo trimestre? o ¢Cudl
fue el nivel de satisfaccién del cliente el afio pasado? Si bien
es (til para los reportes y entender el contexto, no
proporciona informacién sobre lo que podria suceder en el
futuro.

Analitica Predictiva: Este tipo de andlisis utiliza datos
histéricos junto con algoritmos de machine learning y
estadistica avanzada para prever eventos futuros. Un
ejemplo de analitica predictiva es un sistema que analiza
patrones de ventas pasadas y variables externas (como el
clima o las tendencias econémicas) para predecir las ventas
futuras. Esto permite a las empresas planificar con
antelacion y ajustarse a las demandas del mercado de
manera mds precisa.

Analitica Prescriptiva: La siguiente evolucién en el andlisis
de datos va mds alld de las predicciones y proporciona
recomendaciones especificas basadas en escenarios
futuros.
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Por ejemplo, una herramienta de analitica prescriptiva puede
no solo predecir que habrd un aumento en la demanda de
un producto, sino también recomendar ajustes en la
produccién y logistica para cumplir con ese aumento de
manera eficiente y a menor costo. Este tipo de andlisis se
basa en modelos matematicos y simulaciones que permiten
a las empresas tomar decisiones informadas y optimizar sus
recursos.

€ Ejemplos empresariales:

Prevision de demanda en el sector retail: Muchas cadenas
de supermercados utilizan la analitica predictiva para
anticipar picos de demanda en productos estacionales,
ajustando asi su inventario y promociones para maximizar
las ventas y minimizar el desperdicio de productos
perecederos.

Optimizacion de la cadena de suministro en la
manufactura: Empresas manufactureras implementan
modelos predictivos para prever interrupciones en la cadena
de suministro y ajustar sus pedidos y produccién en
consecuencia, garantizando una operacion continua y
eficiente.

4.2. APLICACIONES PRACTICAS DE LA
ANALITICA PREDICTIVA

La analitica predictiva se estd utilizando en multiples
industrias para mejorar la eficiencia, optimizar recursos y
aumentar la satisfaccion del cliente. A continuacion, se
detallan algunas aplicaciones prdcticas y ejemplos de cémo
estas técnicas estdn revolucionando los negocios:



Analisis predictivo en la gestion de la cadena de

suministro

En la logistica y la manufactura, las empresas estdn
implementando modelos predictivos para monitorear
patrones de consumo, detectar posibles interrupciones en la
cadena de suministro y prever necesidades de
mantenimiento de maquinaria. Esto no solo reduce los
costos, sino que también mejora la eficiencia operativa.

Ejemplo: Una empresa automotriz puede utilizar sensores
loT para recolectar datos en tiempo real de su
magquinaria y, mediante algoritmos predictivos, anticipar
cudndo una maquina requerird mantenimiento, evitando
tiempos de inactividad y aumentando la productividad.

Optimizacion de inventarios en retail

Las empresas de retail utilizan la analitica predictiva para
ajustar inventarios basdndose en patrones de compray
datos de temporadas anteriores. Esto permite planificar
promociones y gestionar el stock de manera mads efectiva.

Ejemplo: Grandes cadenas de supermercados, como
Walmart, analizan datos histéricos y externos (como
datos climaticos) para ajustar sus inventarios de
productos frescos, maximizando asi la disponibilidad
durante picos de demanda y minimizando el desperdicio.

Prevision de demanda en tiempo real en la

industria de la moda

En un sector tan dindmico como la moda, las empresas
utilizan la analitica predictiva para prever tendencias
emergentes y ajustar su produccidn y distribucion
répidamente. Esto les permite adelantarse a la competencia
y responder a las necesidades del mercado con agilidad.

Q Ejemplo: Companias como Zara analizan datos de ventas
en tiempo real y cruzan esa informacién con andlisis de
redes sociales para identificar tendencias emergentes,
permitiéndoles ajustar rGpidamente sus lineas de
productos y acelerar los tiempos de entrega.
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Mejora de la experiencia del cliente

En el sector de servicios, las empresas estdn utilizando la
analitica predictiva para anticipar las necesidades de los
clientes y personalizar sus ofertas. Esto mejora la retenciéon
de clientes y aumenta la lealtad hacia la marca.

g Ejemplo: Companias como Amazon implementan
modelos predictivos para sugerir productos basados en
el historial de compras de sus clientes y en
comportamientos similares de otros usuarios,
aumentando asi la probabilidad de compra y mejorando
la experiencia del cliente.

Analitica Prescriptiva: Tomando Decisiones

Automatizadas

Mas alla de las predicciones, la analitica prescriptiva se esté
utilizando para automatizar decisiones y optimizar recursos.
Las aplicaciones incluyen desde la recomendacién de rutas
logisticas 6ptimas para reducir costos hasta la
automatizacién de estrategias de precios dindmicos en e-
commerce para maximizar ventas.

Caso practico en precios dinamicos: Plataformas de e-
commerce utilizan analitica prescriptiva para ajustar precios
en tiempo real segun la demanda, la competencia y las
condiciones del mercado. Esto les permite maximizar el
margen de ganancia y optimizar el inventario.

Optimizacion en servicios de salud: En hospitales, la
analitica prescriptiva ayuda a asignar recursos médicos de
manera mads eficiente, optimizando las operaciones en
tiempo real segun la afluencia de pacientes y la
disponibilidad de personal y equipos.

www.kranio.io



X kranio

CAPITULO 5:
MEJORES PRACTICAS
PARALA
IMPLEMENTACION DE
UN EQUIPO DE DATOS

www.kranio.io
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5.1. FORMAR UN EQUIPO DE DATOS EXITOSO

Al margen de la tecnologia y de las soluciones que se
pueden encontrar en el mercado, la clave real del éxito de los
proyectos de datos radican en el conocimiento, las
capacidades y las destrezas del equipo humano que estard
a cargo de la implementacién de estos proyectos. Desde el
entendimiento del negocio, el disefo, hasta la puesta en
marcha, soporte y mejoras, asi como una metodologia y una
estructura de implementacién ordenada, empleando los
métodos modernos de agilidad para obtener resultados de
mds corto plazo y el subsecuente retorno agil en estas
inversiones .

Aqui se detallan los roles clave que debe tener un equipo de
datos sélido:

Analistas de Datos: Especialistas que traducen datos crudos
en insights.

Cientificos de Datos: Profesionales con conocimientos en
machine learning y estadistica avanzada.

Ingenieros de Datos: Encargados de disefiar la
infraestructura necesaria para procesar y almacenar
grandes volimenes de datos.

Chief Data Officer (CDO): Responsable de liderar la
estrategia de datos dentro de la empresa.

5.2. FOMENTANDO UNA CULTURA BASADAEN
DATOS

En el entorno empresarial moderno, los datos no solo deben
ser utilizados por los departamentos de Tl o analiticq, sino
que deben formar parte del ADN de la empresa, incluso, me
atreveria a mencionar que este tipo de proyectos son mds
del negocio que de los equipos de tecnologia en las
organizaciones, influyendo en todas las dreas y niveles de la
organizacidon. Fomentar una cultura basada en datos implica
implementar cambios profundos en la manera en que los
empleados piensan, toman decisiones y colaboran. A
continuacion, se detallan estrategias clave para transformar
la cultura empresarial y aprovechar al maximo el potencial
de los datos:
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Capacitacion Continua y Desarrollo de

Habilidades

Formacién en andlisis de datos, Bl y dashboards para todos
los niveles, desde lideres hasta personal operativo. Uso de
plataformas como TalentOps para desarrollar perfiles
especificos en analitica y data engineering, promoviendo el
aprendizaje continuo y la integracién efectiva de talento en
la empresa. www.talentops.ai

Implementacion de Procesos de Toma de

Decisiones Basados en Datos

Uso de insights de datos en reuniones estratégicas para
asegurar que las decisiones estén basadas en informacion
relevante y actualizada. Definicién de KPI u OKRs alineados
con los objetivos de negocio y monitoreo en tiempo real para
evaluar el progreso.

Incentivos para el Uso de Datos en Todos los

Niveles

Programas de incentivos para motivar a los empleados a
integrar el uso de datos en sus actividades, mejorando
procesos y resultados. Promocion de la innovacidn mediante
desafios que motiven a los empleados a optimizar procesos
y mejorar experiencias a través de datos.

Herramientas y Acceso a Datos para Todos
Democratizacién de datos mediante herramientas de Bl que
permitan a los empleados visualizar y analizar informaciéon
sin conocimientos técnicos avanzados. Gestidn de acceso
seguro a datos relevantes segln los roles y
responsabilidades de los empleados.

Cambio de Mentalidad y Liderazgo Basado en

Datos

La alta direccion debe dar ejemplo adoptando una
mentalidad basada en datos y justificando decisiones
estratégicas con informacion analitica. Divulgacion
constante del valor de los datos mediante newsletters,
reportes de éxito, y reuniones.
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CAPITULO 6:
SEGURIDAD Y
CUMPLIMIENTO
EN LA ERA DELOS
DATOS
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6.1. PROTEGER TU ACTIVO MAS VALIOSO

En la era del Big Data, la proteccién de los datos se ha
convertido en un aspecto fundamental para las empresas,
ya que la exposicion de informacidn sensible puede tener
consecuencias graves, como la pérdida de confianza del
cliente, sanciones regulatorias y dafos financieros. La
implementacion de medidas de seguridad robustas y el
cumplimiento de normativas globales son esenciales para
asegurar la integridad y confidencialidad de los datos en
toda la organizacién. A continuacion, se detallan prdacticas
clave para proteger este valioso activo:

Cifrado de Extremo a Extremo

El cifrado asegura que los datos se transformen en un
formato ilegible para quienes no tienen la clave de
descifrado, protegiendo la informacion desde su generacion
hasta su almacenamiento final. Con el cifrado en transito y
en reposo, las empresas protegen los datos tanto en su
transferencia por redes externas, utilizando protocolos
seguros como TLS, como durante su almacenamiento en
bases de datos y servidores, utilizando servicios como AWS
KMS o Azure Key Vault.

Cumplimiento Normativo

Cumplir con regulaciones como el GDPR en Europa y la CCPA
en California es esencial para proteger la privacidad de los
usuarios y evitar sanciones legales. Estas normativas
requieren controles de acceso, politicas de privacidad, y
mecanismos de consentimiento, mejorando la confianza del
cliente y la reputacion de la empresa. Las empresas que
implementan estas medidas no solo evitan sanciones, sino
que también fortalecen su imagen de transparencia y
compromiso con la privacidad.

Control de Accesos y Gestion de Identidades

(1AM)

Un sistema de gestion de identidades y accesos (IAM)
permite que solo el personal autorizado acceda a datos
criticos, utilizando autenticacion multifactor (MFA) y control
de acceso basado en roles (RBAC).
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Estas medidas aseguran que cada usuario tenga acceso
solo a la informacién necesaria para sus tareas, reduciendo
significativamente el riesgo de acceso no autorizado y
protegiendo datos sensibles.

Auditorias y Monitoreo Continuo

Las auditorias de seguridad periédicas y el monitoreo
continuo ayudan a identificar vulnerabilidades y detectar
actividades sospechosas antes de que se conviertan en
amenazas. Utilizar herramientas de monitoreo en tiempo real
y realizar revisiones rutinarias permiten que las empresas
mantengan la seguridad al dia y detecten de inmediato
cualquier anomalia, minimizando riesgos y cumpliendo con
las normativas de proteccion.

Backup y Recuperacion ante Desastres

Contar con un plan de respaldo y recuperacion permite que
las empresas protejan los datos frente a ciberataques,
errores humanos o desastres naturales. Configurar copias de
seguridad automaticas y encriptadas en ubicaciones
externas y realizar pruebas de recuperacion periodica
asegura que los sistemas de backup funcionen
correctamente, permitiendo restaurar informacién de
manera rdpida y minimizando el tiempo de inactividad en
caso de incidentes.

6.2. CIBERSEGURIDAD: PROTECCION DE LA
INFORMACION EN LA RED Y LA NUBE

Con el crecimiento exponencial del uso de datos y la
migracién hacia infraestructuras en la nube, las empresas
enfrentan mayores riesgos en términos de ciberseguridad.
Asegurar los datos no solo significa proteger la informacion
en reposo, sino también garantizar su seguridad mientras se
transporta y se accede desde diferentes puntos. Aqui se
detallan aspectos clave que toda empresa debe considerar:
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Accesos seguros

Implementacién de autenticacion de multiples factores
(MFA) y control de accesos basados en roles (RBAC) para
garantizar que solo el personal autorizado pueda acceder a
datos sensibles.

Proteccion de la informacion

Uso de tecnologias de cifrado tanto para los datos en
trénsito como en reposo, garantizando que la informacién
esté protegida contra accesos no autorizados.

Monitoreo continuo

Las empresas deben implementar sistemas de monitoreo en
tiempo real para detectar cualquier actividad inusual en la
red. El uso de sistemas de deteccion de intrusos (IDS) y
prevencién de intrusos (IPS) puede ayudar a identificar
posibles amenazas antes de que afecten las operaciones.

Alertas automatizadas

Configuracion de alertas automaticas para que el equipo de
seguridad sea notificado ante cualquier actividad
sospechosa, desde intentos de acceso no autorizados hasta
anomalias en el uso de datos.

Seguridad en la nube

A medida que mds empresas migran a plataformas de nube
como AWS y Azure, es fundamental implementar medidas
especificas de seguridad en estos entornos. Esto incluye el
uso de firewalls especificos para la nube, cifrado en todas las
capas, y politicas estrictas de gestion de identidades y
accesos (IAM).

Politicas de privacidad

Definir politicas claras sobre la gestién de los datos,
garantizando que el manejo de la informacion respete las
normativas vigentes de privacidad de datos, como GDPR o
CCPA.
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Resiliencia ante ataques

Tener un plan de recuperacion ante desastres que permita a
la empresa continuar operando incluso en caso de un
ataque de ciberseguridad, asegurando backups periédicos y
pruebas de restauracion.

Al adoptar estas estrategias, las empresas no solo
protegerdn sus datos de posibles violaciones, sino que
también generardn confianza entre sus clientes, quienes
valoran cada vez mds la seguridad y privacidad de su
informacion.

www.kranio.io
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CASOS DE EXITO
KRANIO

En Kranio hemos logrado atender multiples necesidades del
mercado, obteniendo en estos 5 afos algunos casos de
éxito, apoyando a nuestros clientes y agregando valor a sus
procesos de negocio, con iniciativas y proyectos en
diferentes dreas funcionales. A través del tech consulting y
desarrollo, bajo las modalidades de staff augmentation y
fabricas de software para soluciones de data y analitica, que
han permitido a nuestros clientes obtener beneficios y un
buen re-pago en su inversion.

Detallamos algunos de nuestros principales casos de éxito:

‘P

s
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Banco Ripley - Mejorando la
experiencia del cliente con IA
Generativa

Problema

Tener conversaciones en lenguaje natural via canales chat
(home, whatsapp), para resolver dudas y problemas de los
clientes reduciendo las llamadas inbound al contact center y
reducir posiciones.

Solucion

Actualizacion de workflow actual de chat
estructurado/mens a conversacién natural generada con IA
creando API's para los didlogos con datos enriquecidos de
cada cliente. Modelo LLM entrenado con légica, personalidad,
productos y alcance del cliente. Integrado en plataforma
IVR/Genesys/Linn con Google Vertex

Beneficio

Varios: desde uniformar atencién a lo largo de todos los
canales, la experiencia para el cliente es mdas natural, calida
y precisa. Mayor participacion y contencién. Adicionalmente,
al lograr atender todas las consultas de los clientes se
reducen llamadas sucesivas al contact center (humanos),
pudiendo reducir posiciones y reducir los costos. El resultado
final es un incremento en NPS

banco ripley

www.kranio.io
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Caja los Andes - Dialogflow CX para
Whatsapp y Call Center

Problema

Tener un bot por voz, para disminuir las entradas al call
center, ya que los ejecutivos para licencias médicas no
estaban disponibles.

Solucion

Migrar el chatbot que tenian actualmente a un recurso mas
escalable - de Dialogflow ES a Dialogflow CX y también
hacer un bot por voz que pudiera responder consultas
generales sobre licencias médicas. Se utilizd la integracion
one clic con Twilio

Beneficio

Poder disminuir la cantidad de llamadas con una persona
para abarcar mds consultas sobre licencias médicas.
Mejorar la satisfaccién de los usuarios al poder realizar
consultas de manera mas rapida, mayormente por el call
center, pero whatssap también estd incluido, ya que no
tienen bot por la web.

CAJA
LOS
ANDES

www.kranio.io
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CONCLUSION: EL FUTURO DE
LOS DATOS EN TU EMPRESA

Los datos estén redefiniendo la manera en que las empresas
operan y compiten en el mercado. El futuro estd en la
capacidad de las organizaciones para no solo recolectar
datos, sino para analizarlos y utilizarlos de manera efectiva
en la toma de decisiones. Las empresas que inviertan en una
solida infraestructura de datos, herramientas de andlisis
avanzadas, con la asesoria de un equipo experto, y la
formacién de talento interno capacitado, estarén mejor
posicionadas para afrontar los desafios y oportunidades que
trae la economia digital.

La clave es adoptar una mentalidad agil y adaptativa, donde
los datos se convierten en el motor de la innovacion y el
crecimiento sostenido. Este ebook te ha mostrado un
resumen completo de cémo la data y analitica toma
especial relevancia en las organizaciones de hoy. Al final del
diq, el éxito empresarial dependerd no solo de la capacidad
de interpretar los datos, sino también de cémo los equipos
humanos trabajan con ellos. Asegurate de:

e Obtener una debida asesoria y un roadmap claro de los
proyectos a realizar, buscando obtener resultados de
corto plazo

e Crear una estrategia de datos alineada con los objetivos
empresariales.

e Invertir en las herramientas adecuadas y en la
capacitacién continua.

e Implementar politicas de seguridad y privacidad
robustas.

e Fomentar una cultura empresarial centrada en datos,
desde la alta direccién y donde cada miembro del equipo
pueda contribuir y beneficiarse.

www.Kranio.io 9




1L kranio

CONTACTANOS

No esperes a que los datos se conviertan en
un reto. Conviértelos en tu ventaja
competitiva. Ponte en contacto con nuestros
expertos en andlisis de datos para descubrir
como transformar tu estrategia empresarial
y llevar a tu empresa al siguiente nivel

www.kranio.io



